mar 30/05/2006

AR

Estratto da pagina:

21

apag. 23 ’ APPALTI. UniCredit guida le Pmi italiane
fra le gare della Banca mondiale

BUSINESS

L’iniziativa nasce per sostenere le piccole imprese
del comparto edile ma verra allargata ad altri settori

Un ponte fra Pmi

e Banca mondiale

gni anno, per dare vita
Oa progetti di sviluppo,
la Banca mondiale ac-

quista dalle societa private be-
ni e servizi per un equivalente
di 60 miliardi di dollari. Di
questo giro d’affari, le im-
prese italiane si aggiudicano
tramite gara d’appal-
to circa lo 0,7 per
cento. E le piccole e
medie imprese sono
completamente esclu-
se:  troppo  costoso,
per loro, seguire i ban-
di a Washington ¢ di-
stricarsi nel meandri
dell’ingranaggio buro-
cratico.

Peccato rinunciare
a un potenziale di af-
fari cosi vasto solo
perché non si sa co-
me muoversi. Cosl,
qualcuno ha pcnsato
di dare alle Pmi una
mano. Qualcuno che
non ¢ un’istituzione
pubblica al servizio
dell’internazionalizza-
zione, ¢ che non &
nemmeno una societa
di consulenza. Ma
una banca, UniCredit.
Che per tornaconto
avra quello di finan-
ziare le imprese che
riescono ad aggiudi-
carsi le forniture.

«L’idea ci € venuta
I’anno scorso, come
costola di un progetto
pit ampio che si chia-
ma Construction equi-
pment lab e che punta
al sostegno dei produt-
tori di macchine per
I’edilizia, in collabora-
zione con Verona Fie-
re e Ucomesa — rac-
conta Fabio Tamburi-
ni, responsabile Pro-
getti speciali di Uni-
Credit —. Ci siamo ac-
corti del potenziale non sfrut-
tato rappresentato dalle ga-
re d’appalto lanciate dalle

agenzie multilaterali di fi-
nanziamento ¢ abbiamo deci-
so di aiutare le nostre Pmi a
entrarc in contatto con questo
mondo».

I corridoi della Banca Mon-
diale non sono esattamente
terreno nemmeno di UniCre-
dit. Che quindi ha deciso di
contattare i rappresentati ita-
liani a Washington — la stes-
sa cosa ¢ stata fatta anche per
la Banca interamericana di
sviluppo — per arrivare, at-
traverso di loro, ai manager
che gestiscono direttamente i
singoli progetti della Banca
mondiale e sono responsabili
del loro svolgimento, gara
d’appalto compresa. «A que-
sto punto — continua Tambu-
rini — non rimaneva che ra-
dunare un gruppo di Pmi inte-
ressate alla cosa e farle incon-
trare con i responsabili dei
progetti».

Siamo a novembre scorso:
I'lce si accorge della bonta
del progetto e da il suo soste-
gno, mentre quindici aziende
italiane accettano 1’avventu-
ra e partono per Washin-
gton, dove per quat-
tro giorni imparano
come si individuano
i bandi di concorso,
come si scrive la let-
tera di partecipazio-
ne a una gara d’ap-
palto e come ade-
guarsi ai requisiti ri-
chiesti per la corsa.

Poi si torna in Italia, e
qualche azienda rinun-
cia perche seguire una
gara della Banca mon-
diale resta comunque
troppo difficile: ci vor-
rebbe un dipendente
ad hoc, il cui unico
compito sia quello di
seguire le pratiche a
Washington. Solo per
individuare la gara
d’appalto piu adatta
occorrono  settimane.
Ma qualcuno va

avanti, tanto che Uni-
Credit sta per orga-
nizzare una seconda
missione, questa vol-
ta in Brasile.

Quanto potra mai ri-
cavare Unicredit da
un investimento cosi
ingente? «E vero —
conferma Tamburini
— il coinvolgimento
iniziale & stato consi-
stente. Ma con questo
progetto pilota pensia-
mo di aver aperto la
strada: i contatti a
Washington sono stati
presi, per spendere
meno bastera spostare
dall’ America all’ltalia
la parte formativa per

le aziende». A chi partecipa
al progetto — che presto ver-
ra allargato anche ad altri set-
tori — UniCredit mette anche
a disposizione un database
per la ricerca mirata dei ban-
di. Mentre un consulente a
Washington & a disposizione
per seguire tutte le fasi della
presentazione della domanda
di gara: il servizio si paga
solo se I’appalto viene vinto.

MI.CA.

Quindici aziende italiane hanno gia partecipato
a una missione di addestramento a Washington

Da UniCredit
un aiuto
per partecipare
ai bandi
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