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Ankaraincalza Roma
negli investimenti

PLOVDIV Dal nostre inviato

Ha chiuso i battenti sabato
scorso la Fiera internazionale
TecnicadiPlovdiv, secondacit-
ta della Bulgaria e centro ne-
vralgico dell'industria del Pae-
se. Ma |'edizione di quest’annc
éstataoggetto divivacipolemi-
che: proprio neigiorniin cuiSo-
fiaotteneval'ok allingressonel-
laUe dal1’ gennaio 2007, il Pae-
se partner della manifestazio-
ne non era uno dei 25 membri
Ue, bensila Turchia,

Un caso? Nan proprio, visto
che le imprese di Ankara stan-
no diventando aggressive sul
mercato bulgaro. Anchesul ter-
reno deghi appaiti per le infra-
strutture, il settore pit dinami-
co: «L'ultima gara fatta, per la
bretella autostradale Lyulin
che collega la Bulgaria alla Gre-
cia — racconta Giovanni Sac-
chi, direttore dell'Tce diSofia—
& stata vinta dalla turca Mapa
che ha proposto prezziribassa-
ti del 30% rispetto alla media
delle offerte».

La Turchia diventa dunque
un temibile concorrente per il
nostro Paese, accanto ai pititra-
dizionali rivali tedeschi. «Cre-
do che per le imprese italiane
permangano ottime possibilita
d'investimento — sostiene
Fambasciatore italiano a Sofia,
Gian Battista Campagnola —
grazie anche alla solida amici-
zia che lega i due Paesi e che
porterd il I'ltalia a essere il pri-
mo partner commerciale diSo-
fianel2000x». Soltanto intermi-
niassoluti, perd: perché inter-
scambio Sofia-Ankara cresce
al ritmo del 40 per cento, men-
tre quello con Roma aumenta

solo del 2.

Migliori risultati il made in
Ttaly li ha raggiunti nelle vendi-
te alla Bulgaria di materiali edi-
li, cresciute nel 2005 del 40 per
cento.Sono serviti aristruttura-
re le facciate dei vecchi edifici
pre-sovietici. Peccato che den-
tro ¢i sia ancora tutto da rifare,
dai pavimentialle porte, agliin-
fissi. «A differenzadelle costru-
zioni industriali ¢ dei centri
cornmerciali, perd — spiega
Giovanni Sacchi dell’Ice —
Pediliziaresidenziale stasuben-

Turchia aggressiva
Var. % delPinterscambio commerciale della Bulgaria nel 1 sem. 2006
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Turchia Germania Italia
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dounabattutad’arrestor». E, co-
me se non bastasse, il mercato
dei fondi immobiliari & salda-
mente nelle mani degli altri:
«Sono i fondi pensionistici in-
glesie quelli irlandesi — conti-
nuaSacchi—ipibattivinellac-
quistareicomplessi residenzia-
lisul Mar Nero».

AllaFieradi Plovdiv, perd, le
imprese italiane delle costru-
zioni si sono presentate in for-
ze e agguerrite, Alcune di loro
sonoarrivate finquigrazieaSa-
moter Tour, l'iniziativa voluta
da Veronafiere, UGG SE-
sEmmTEE, Ucomesa (che
raccoglieicostruttoridimachi-
necdili}e Comamoter per dare
un esempio di cosa voglia dire
“fare sistema" e aiutare le im-
preseitaliane ad andare all’este-
ro. Per queste Veronafiere ha
fissato colloquimiraticongliin-
terlocutori bulgari pii adatti,

fra dealer e clienti finali, anzi-
ché limitarsi a organizzare gli
stand. Mentre (BRI
SR forte dellacquisizio-
ne dellabulgara Bulbank da par-
te del gruppo, era pronta a sup-
portare gl imprenditori dal
punto di vista finanziario du-
rante gli stessi incontri. Anche
se, sottolinea Fabio Tamburini,
responsabile Progetti speciali
dellabanca, «sostenere gliinve-
stimentinei Paesidell’Estnone
facile:Jadifferenzanelle leggifi-
scali e, spesso, 'agsenza persi-
nodiunregistro deibilancinon
¢i permettono di individuare il
rischio di credito in maniera
consolidata». A tutto svantag-
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gio dellarapiditd concuisiottie-
neil credito fornitore.

Grazie a questa macchina, le
aziende hanno portato a casa
qualche acquirente, e soprattut-
to la consapevolezza che «pilt
dei singoli contratti di vendita,
sard importante inseririsi nei
progetti infrastrutturali che la
Bulgaria & in procinto di lancia-
re», comeriassume il presiden-
te di Ucomesa, Luca Turri. Sa-
moter Tour replichera in altri
quattro Paesi dell'Est: « Voglia-
mo proporre sempre pittinizia-
tive che supportino in maniera
originale i nostri imprenditori
sui mercati esteri», ha detto il
presidente di Veronafiere Lui-
gi Castellett].

Mi.Ca.
SAMOTERTOUR APLOVDIV
Prima tappa per la missione
diinternazionalizzazione

nel settore edile voluta
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